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Les fonctions du systLes fonctions du systèèmeme

•• La production agricole est localisLa production agricole est localiséée dans le dans l’’espace espace 
et le temps alors que la consommation est et le temps alors que la consommation est 
constante tout au long de lconstante tout au long de l’’annannéée et partout e et partout 
NNéécessitcessitéé des fonctions dedes fonctions de
–– Collecte, transport, stockage, transformationCollecte, transport, stockage, transformation……
–– Coordination de toutes ces activitCoordination de toutes ces activitéés productivess productives
–– Gestion des risquesGestion des risques
–– GGéénnéération de signaux pour lration de signaux pour l’’allocation efficiente des allocation efficiente des 

ressources dans lressources dans l’é’économieconomie



Comment organiser ces fonctions Comment organiser ces fonctions ??

•• Un systUn systèème hime hiéérarchique de rarchique de 
commandecommandeproblproblèèmes dmes d’’efficacitefficacitéé liliéés s 
aux incitations des acteursaux incitations des acteurs

•• Un systUn systèème dme déécentraliscentraliséé du marchdu marchéé basbaséé
sur les incitations du prixsur les incitations du prix

•• SystSystèème hybride combinant les deux me hybride combinant les deux 
formesformes

Commercialisation et dilemme Commercialisation et dilemme 
des prixdes prix

•• Deux fonctions essentielles pour les prix:Deux fonctions essentielles pour les prix:
–– Incitation Incitation àà la production la production 
–– Facteur dFacteur dééterminant de lterminant de l’’accaccèès s ééconomique conomique àà

ll’’alimentationalimentation..

•• Comment concilier ces deux fonctions?Comment concilier ces deux fonctions?



Commercialisation et dilemme Commercialisation et dilemme 
des prix:des prix: Solutions possiblesSolutions possibles

•• Long terme:Long terme: augmentation de la productivitaugmentation de la productivitéé
tout au long du systtout au long du systèème agrome agro--alimentaire alimentaire àà
travers les investissements  travers les investissements  

•• Court terme:Court terme: assurer un accassurer un accèès au plus grand s au plus grand 
nombre nombre àà travers les assistances cibltravers les assistances ciblééeses

Limites des deux solutions:Limites des deux solutions: cocoûûts dts d’’opportunitopportunitéé
éélevlevéés lis liéés au choix entre le prs au choix entre le préésent et le futursent et le futur


