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Contexto: o desafio de precos altos de
produtos alimentares

m A subida de precos de alimentos constitui, ao
mesmo tempo, um desafio e uma oportunidade:

m Oportunidade: aumento da rentabilidade da
producao alimentar para os produtores

m Desafio: aumento do custo de vida para 0s
consumidores

0 Consumidores urbanos, na maioria pobres e
dependendo de rendimentos diarios

0 Familias rurais, na sua maioria com insuficiéncia
alimentar e comprando alimentos na época de fome



"
Esboco

m Comportamento dos precos de produtos
alimentares nos mercados internacionais e
relacionamento com 0s precos de produtos
alimentares nos mercados nacionais

m Como enfrentar o desafio de precos mais altos
no curto e médio prazos?
1 Antecipar e gerir chogues

0 Estimular o crescimento economico participativo,
especialmente do sector agrario

0 Aumentar a disponibilidade de produtos alimentares
comercializados
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Comportamento dos precos de
produtos alimentares
NosS mercados internacionais
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Tendéncias no indice de precos de

[cereals, 1960-2011
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Porqué o aumento dos precos

® Rapido aumento na procura
0 Crescimento econdmico na Asia e Africa Subsahariana
1 Subsidios para biocombustiveis

m Reducao dos stocks mundiais
m Problemas climaticos, pragas e doencas
® Aumento no custo de fertilizantes e energia

m Factores adicionais de instabilidade
0 Comercio internacional uma pequena parte do total
1 Restricoes ou banimento das exportacoes
1 Especulacao financeira
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Relacao entre o mercado internacional e
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Relacao entre o mercado internacional e

domestico — trigo em Maputo
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Relacao entre o mercado internacional e

domestico — milho em Maputo
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Relacao entre o mercado internacional e
domeéstico — milho em Nampula
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Fontes de instabilidade internas: exemplo

de Malawi
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Como enfrentar o desafio de instabilidade
de precos no curto prazo?

m Dependéncia das cidades portuarias do mercado
Internacional do arroz e trigo implica vantagens e
desvantagens

m Trés elementos chaves para captar vantagens e
mitigar desvantagens:
1 Sistemas de informacéao e previsao
= SIMA, AP/TIA

0 Tornar o mercado do milho e farinha de milho mais
flexivel como amortecedor (potencial para subsituicao)

0 Medidas (internas ou externas) para gerir choques: redes
de seguranca social
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Sistemas de informacao e previsao

m Fortalecimento do SIMA para acompanhemento
analitico continuo dos mercados

1 Maior capacidade analitica de mercados regionais e
Internacionais

0 Informacao sobre stocks comerciais de milho, arroz e
trigo do sector privado

1 Coordenacao com MIC, SETSAN

m Integracao dos Sistemas de Aviso Previo e TIA
0 Estimativas fiaveis de producao ao nivel do produtor
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O milho como amortecedor? Precos
altos de farinha de milho em Maputo
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Como enfrentar o desafio do nivel dos
precos mais altos ao médio prazo?

®m Investimento no aumento da produtividade de produtos
alimentares e melhoramento da eficiéncia na
comercializacao

m Que tipo de investimentos fazer depende de muitos factores
0 Potencial agro-ecologico
0 Recursos do produtor (terra, mao-de-obra, alfaias, habilidades)
0 Acesso a tecnologias melhoradas de producéao
0 Acesso aos mercados (infra-estrutura) e informacao sobre precos

m Qual é o provavel impacto de diferentes tipos de
Investimento na comercializacdo do milho: evidéncias de 3
paises Africanos.
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Quantos agregados familiares
vendem excedentes do milho?

= Mocambique 15%

mZambia 26%

m Quénia 41%
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Quanto milho é produzido e vendido?

Tamanho do
vendedor
liquido Output kg/AE Mog¢ambique Zambia Quénia

100 kg + Produgdo 494 939 1046
Vendas 247 579 672
Proporcao 56% 58% 55%

25 kg + Producao 220 266 272
Vendas 51 72 68
Proporcao 35% 37% 28%
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Caracteristicas da agricultura do sector familiar

Quénia Zambia Moc¢
Caracteristicas da agricultura familiar (2007) (2008)  (2005)

Rendimento mediano do agregado familiar ($/AE) 375 102 63
Unidades Pecuarias Tropicais (TLU) 4.2 2.4 1.0
Area mediana cultivada (ha/AE) 0.22 0.23 0.38
Producédo mediana comercializada (%) 46 14 8
Distancia da aldeia ao vendedor de fertilizante (km) 3 37 67
% AFs que usa fertilizante quimico no milho 71 37

% AFs usa semente melhorada/hibrida comprada 70 41 2
% AFs que usa traccao animal/mecanizacao 47 34 9.5
% AFsS que usam a rega 11 0.6 1
% AFs recebeu visita de extensao no ano anterior 58 53 15

% AFS com acesso ao crédito 52 9 3
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Que investimentos podem se adequar ao desafio
do aumento de milho comercializado?

® Aumento na comercializacao do excedente do
sector familiar pode ser atraves do:
0 Aumento no numero de produtores com excedentes
[0 Aumento no volume de excedentes dentre os vendedores

Hipotese: acesso aos meios de producéao (tecnologia,
terra, alfaias) € maior constrangimento do que o
acesso dos produtores Mocambicanos aos mercados

m Analise de regressao panel permite-nos estimar o
efeito marginal de diferentes investimentos
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ImplicacOes para o programa/plano de
iInvestimento agrario em Mocambique

m Acesso a terra, alfaias, tecnologia melhorada e
Informacao de precos podem todos contribuir para
0 aumento da comercializacao de excedentes

Ve

E necessario uma perspectiva integrada,
adaptada ao potencial agro-ecologico
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Investimentos relacionados com factores
agro-ecologicos

m Focalizar esforcos nas zonas de medio e

elevado potencial

1 probabilidade 13% a 33% maior de vender milho
0 Zambia: 1% aumento na precipitacao chuvosa = 1.5%
aumento na quantidade vendida
m Reduzir a sensibilidade do milho a estiagem e seca

1 Elevada promocéao do acesso pelos pequenos produtores
a metodos de irrigacado de baixo custo e/ou agricultura de
conservacao

1 Investimento no desenvolvimento e disseminacao de
variedades de milho tolerantes a seca
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Aumentar a area cultivada e a produtividade
mediante a promocao de traccao animal

m O uso da traccao animal aumenta o rendimento
monetario das culturas em 33% no centro

0 Reduzir o impacto de doencas atraves de subsidios
de medicamentos e/ou erradicacao da mosca tsé-tse
em zonas mais produtivas

0 Aumentar os esforcos da extensao pecuaria em
areas com pouca experiéncia na criacao e gestao
animal

[ Sistema financeiro sustentavel para permitir cada vez
mais produtores investir na traccao animal

30



"
Investimentos para melhorar o acesso as
sementes melhoradas e fertilizantes

m Zambia
115% aumento na probabilidade de venda
[156% aumento na quantidade vendida pelos
vendedores
m Queénia
1 23% aumento na quantidade vendida (dentre
vendedores)
1 35% aumento na quantidade vendida (todos AFs)

m Os resultados da Zambia/Quénia mostram que o
aumento de 1% no uso de fertilizantes aumenta
a gquantidade vendida de milho em 0.2%
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Investimentos para melhorar o acesso as
sementes melhoradas e fertilizantes

m Os resultados da Zambia/Quénia mostram que o
uso de sementes melhoradas € independente
do tamanho da exploracao

m Enderecar os constrangimentos do sector
privado no desenvolvimento de mercados de
sementes e fertilizantes

m Ligar o desenvolvimento da cadeia de
vendedores de insumos ao melhoramento dos
servicos de extensao
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Acesso ao mercado

m Nao teve efeitos significativos em relacao a
‘distancia até a estrada’ (Moz, Zambia, Quénia)
[0 Estudos anteriores na Africa Subsahariana
encontraram efeitos significativos da ‘variavel de

acesso ao mercado’ na venda de cereais
(controlando separadamente o preco)

1 Nosso resultado deve-se provavelmente ao crescente
numero de comerciantes nas zonas rurais, difuséo de
telemdoveis, etc

m Desenvolver a capacidade do SIMA para
permitir ligar os produtores com excedentes aos
vendedores locais
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Investimento no acesso a informacao
de precos do mercado

m Efeito positivo de acesso a informacao de
precos em Mocambique
1 Probabilidade de venda 3.7% mais elevada
0 Quantidade vendida 27% mais elevada (todos AFS)

® Investimento na colecta e disseminacao de
dados de precos atraves do telemovel

® Aumento da freqguéncia de transmissoes do
SIMA em cada regiao, usando as emissoras ja
existentes
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Obrigado!

Zikomo - Kanimambo - Thank you
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